


Management Informationen / Business Intelligence

Mittels geeigneter Techniken kénnen strukturierte und
unstrukturierte Daten verarbeitet und damit die Entschei-
dungsfindung fir wichtige Unternehmensstrategien ver-
einfacht werden. Es besteht die Mdglichkeit, aus Excel-
Dateien interaktive Reports und Dashboards zu erstellen.
Weiter kbnnen Sie webbasierte Visio-Visuali-sationen
und dynamische Cockpits und Scorecards aus Daten
unterschiedlichster Quellen generieren. Mit den ,Status
Indicator Lists" erstellen und managen Sie Key Perfor-
mance Indicators (KPI's) und mit der Funktion ,Business
Connectivity Services (BCS) erstellen Sie Applikationen,
um externe Daten ins Office-System zu importieren.

All diese Funktionen im Bereich Business Intelligence
qualifizieren die Unternehmensentscheider, wichtige
Informationen bereitzustellen, zuganglich zu machen und
daraus die richtigen Schlisse fir die Zukunft zu ziehen.
Die Effizienz der gesamten Organisation kann langfristig
verbessert werden und gesammelte Kundendaten liegen
nicht ungenutzt brach, sondern werden ausgewertet und
zu Wissen weiterverarbeitet.

Ambit AG verhilft Ihnen in vielerlei Hinsicht zu wichtigen
Vorteilen im Wettbewerb, indem lhr Unternehmen pro-
duktiv, effizient und kundenorientiert arbeitet. Wir sind lhr
Kompetenzzentrum, wenn es um CRM, Dokumentenma-
nagement (DMS) und Business Intelligence (BI) geht.
Unsere individuelle Bedurfnisanalyse bildet die Grundla-
ge fur die anschliessende Evaluation und Implementie-
rung lhres kiinftigen Kundenmanagements. Kommen Sie
auf uns zu. Wir geben Ihnen gerne weitere Informatio-
nen!

Quelle: Ambit, Microsoft, 1eEurope
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